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百块钱。

　　我们家娃所在幼儿园附近，亦有两所民办幼儿园，都号称

是双语幼儿园，有外教。其中一家开了大约三年多，是有校车的；

另一家开了十几年的，没有校车。

　　两家收费标准不同。年头长的那家，前些年的月费用在两

三千元，如今涨到 5000 元左右。有校车的那家，在商品房小区

租的带院子的门面房，校舍面积不大，周围还多是房产中介机

构等商户。但这家的收费，从开园时的 6000 元一个月，涨到如

今超过 8000 元一个月。

　　“真的有生意吗？既然本学区有市级示范幼儿园，那为何

这里还能开这么一所收费较贵的幼儿园呢？”我不禁有了这样

的疑问。

　　经过了解，原来买了这里房子的，包括附近一个别墅区的

业主，有一些人并没有上海户口，小孩无法进入那所示范园，

而是会被统筹到周边几家二级幼儿园。尽管都没有上海户口，

但这些人的阶层还是有区别的——住别墅的、住高层三室两厅

的，或是私企老板，或是外企、民企高管；住在群租房的，则

是打工仔；亦有住在地下室的扫地阿姨、吃住经营都在附近农

贸市场的小商小贩。他们的孩子，如果按照政府统筹，都将进

入附近一所二级幼儿园。于是，私企老板和企业高管阶层中，

有人就希望花钱进入好一些的幼儿园。

　　为何后开园的那家双语幼儿园比有点儿年头的那家更贵

呢？一方面，新开那家是个连锁品牌，在全市开了不少分部，

各分部几乎就是统一价。另一方面，新开那家新租的房子，房

租较老的那家为贵，又有校车服务，开销自然也大。

　　因为这两家都打着“双语”的名号，确实有一定的吸引力。

在我家娃准备入院前，我也曾去打探了解一番，一度颇为心

动。但经过仔细调查，开设年头较长的那家，所谓外教无非

附近大学的外国留学生来兼课，每周来上那么几次英语课。

新开那家，号称美式教学，外教也是天天进教室的。但每个

月 8000 多元，确实不是我等工薪族所想花费的——有这钱，

在上公办园之余，去课外机构上个英语班，根本花不完。另外，

我也听某位当幼师的朋友说：“别看那些民办幼儿园收费超

贵，但那些外教，包括中国老师，几乎没有从幼师毕业的。

他们哪懂幼儿心理？哪懂幼儿教学？光有本科文凭，专业并

不对口，和一般公司上班族有什么区别？说不定明天她不愿

意干这行了，一转身，去公司做白领了，这种情况不是没发

生过。”

　　另一方面的担忧，也导致了我不选这所每月 8000 多元的幼

儿园。毕竟收费昂贵，进进出出的孩子里，“富二代”“富三代”

不在少数，小班的时候还没什么攀比，到了中班、大班，孩子

家长开什么车接送、父母生意做得多大、家里有几个保姆云云，

都能成为孩子们攀比的谈资。那还不如就选自己可以上的不错

的公办幼儿园吧。

　　到了今年暑期，娃所在幼儿园分班结束，班级两位老师来

家访。其中一位老师顺便聊到，她的同学就在我婚房所在社区

那家二级园。“两家幼儿园差距其实并不大，只不过一家是新

办的，想评上一级、示范级，需要逐年通过评审，总体上说，

教学标准都是一样的，师资来源也差不多。”老师说出的，其

实就是如今上海的幼儿园现状——总体上已经实现了教育公

平，细微的差别还是有的。而许多焦虑，确实是家长自己生发

出来的。

幼儿在学校开心就餐。 上海的幼儿园经常会有不同类型的亲子活动。


